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L'homme de Pqlexpo
D'origine lucernoise, Rodolphe Huser est le lauriat du Prix 1998 de la Fondation pour GenDue.

uand on lui parle de sa vie, il

rdpond en racontant I'epo-

pee de Palexpo: le r6fdren-

de justesse (1481 voix),

l^ construction, le ddveloppement

'expositions et des congrds.

Grand jeune homme de 66 ans,

allure sportive, contact chaleureux

et humour i fleur de peau,

Rodolphe Huser, hcernois expa-

trie dans la cit6 de Calvin pour son

plus grand bonheur, a construit sa

vie autour de Palexpo. Il en a fait

son ceuwe. Un bail de quarante ans

entam6 comme "secretaire 
quali-

fi6' i I'ancien Palais des Exposi-

tions - "On 6tait cinq!" - et qui se

poursuiwa jusqu'au 30 juin 2000 ir

Palexpo, oir il est directeur-gendral

et dirige pas moins de 125 per-

sonnes. La Fondation pour Gendve

a choisi dhonorer cet homme qui,

i force de t6nacitd hanquille, a dot6

le canton d'un puissant instrument

de d€veloppement 6conomique.

Recompense qui lui sera remise

mardi aprds-midi, dds 16h30, au

Foyer du GrandTheitre.

<le ne crie pas, ie suis
touiours prGsenbt

"Je 

'suis 
le premier SuisseAlle

mand i recevoir cette distinction,

note le laur6at, espiegle. Je suis

content que cela se passe alors que

je suis encore en activite, je n'ai pas

; dri mourir pour obtenir cette

! recompcnse. Dt puis qa demontre
i tout de m€me I'ouverture dc Genc.

ve: on m'a confie la plus grande

maison du canton, on a m,Ome

accept6 mon accent!" Sa plus gran-

de fierte? [a machine Palexpo tour-

ne i plein regime et ddverse sur la

region, aprds aprds ann6e, des

retomb6es en espices sonnantes et

tr6buchantes. [r Salon de I'auto?

100 millions de francs! Telecom?

400 millions de francs! .l-iceuwe

d'une 6quipe', souligne ce patron

qui reste fidele i sa recette, toute

empirique, du managemenL *Je

suis prds des gens, pas compliqud,
je ne crie pas, je suis toujours pr6-

sent".

<<,Apr€s te dernier whisky, on
comprend oi [e bat btesserr
Et qui applique la mdme methode

attentive dans ses contacts avec

tous ses clients et partenaires: "ll
faut s'assurer que nos services sont

irreprochables, car les exposants

investissent 6normement pour nos

manilestations. Avec eux, il faut

aussi 6tre flexible et diplomate, par

exemple faire disparaitre les cen-

driers pour le congrrr\s des pneumo-

logues et les ressortir pour celui

des fabricants de cigarettcs. Apprc-

cier aussi d'aller diner avcc eux, lc

soir - j'ai la chance d'avoir une

epouse ideale qui sait s'occuper! Il

faut 6tre toujours i l'6coute: c'est

aprds le dernier whislcy qu'on

entend tout d'un coup, au d6tour

d'une phrase, li ou le bat blesse. L?r

je suis waiment le vendeur, dans un

rdle d'entertainment je suis fils de

bistroquet et je crois que ga m'est

un peu rest6.o

<fe n'ai pas peur
de [a retraitett
Incorrigible actif, ne commencet'il
pas dejir ir craindre I'in6luctable

6ch6ance, c'est-idire le couPeret

de la retraite? oNon, pas du tout! jc

garderai quelques activit6s ici, je

ferai quelques voyages, j'ai un

appartement i Montreux, des lec-

tuies que j'ai envie de faire' Et je

suis trds sportif: je continuerai d'al-

ler au fitness, je ferai des marches

en montagre. Le week'end dernier,

j'ai fait Montana-loeche en six

heures, pratiquement non stoP.

Mon labrador d'un an et demi me

suit pendant mes courses...D I

Rodolphe Huser: I'efficacit6 souriante. Robert HabgL


